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Caro bollette, il 74% degli italiani
si e attivato per il risparmio energetico

YouTrend-Ubroker

Indagine su8oo cittadini:
il 36% limita il riscaldamento
il17% ¢ passato a prezzo fisso

Caro bollette, il 74% degliitaliani ha
adottato almenouncomportamento
dirisparmio: laquotasaleall'85%tra
i pensionati, mentre solo il 26% non
ha cambiato nulla. Si interviene so-
prattuttosulla temperatura: il 36%ha
abbassatoil riscaldamento,il 34%ha
scaldatosoloalcunestanze, il22%ha
ridottol’acqua calda e il 9% trascorre
piu tempo in spazi gia riscaldati, bi-
blioteche o centri commer ciali.
Meno frequenti gli interventi su
contrattoeabitazione. 1 17% é passato
al prezzo fisso o ha rateizzato, il 16%
ha migliorato l'efficienza della casa

con guarnizioni, tende termiche, iso-
lamento ovalvoletermostatiche, il7%
harinviatoil pagamento. Sonoalcuni
deirisultatidelterzo sondaggioYou-
Trend per Ubroker, realizzato suun
campionedi8ooitaliani, illustratida
Lorenzo Pregliasco, co-fondatore e
direttore di YouTrend.

L’indaginerilevacomeall’atten-
zione aiconsuminon sempre corri-
sponda una buona conoscenza del
sistema energetico. Tra quattro
combinazioni proposte, solo il 15%
sceglie quella pit1 vicinaal mix reale.
Mentre come fonte che produceelet-
tricita al costo pit1basso, il 34% indi-
ca il solare e il 26% il nucleare. Se-
guono eolico (10%), geotermico e
idroelettrico(5%ciascuno), mentre
il16% nonsarispondere.

A proposito di nucleare: sulle
nuove centrali di ultima generazio-
nel'opinione del campione é divisa:
il 50% e favorevole, il 33% contrario
eil17% non siesprime, con uomini

eunder 35 piufavorevoli della me-
dia.Sel'impiantosorgesse nel pro-
prio comune, gliequilibrisi ribalte-
rebbero. I favorevoliscenderebbero
al 41%, i contrarisalirebbero al 42%
e i «molto contrari» passerebbero
dal20% al 29%. Un incentivo econo-
mico, cioé uno sconto del 20% in
bolletta per dieci anni, riporterebbe
invantaggioifavorevoli (44% contro
389%). Masesi parladi piccolireatto-
ri modulari (Smr), il 67% non ne ha
mai sentito parlare.

Per CristianoBilucaglia, presiden-
te diUbroker, «questi dati ci dicono
che gliitaliani hannoimparatoa di-
fendersidairincaririducendoicon-
sumi, ma hanno ancora pochi stru-
menti per capire come si forma il
prezzo che paganoinbolletta. Come
operatore del mercato sentiamo la
responsabilita di contribuire a col-
mare questo divario».

—R.LT.
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