CRISTIANO BILUCAGLIA

ESPERIENZE PROFESSIONALI
¢ 2018 - oggi

Nel 2018 fonda ed ¢ presidente di Ares Energia poi confluita in A.RT.E. (Associazione
Reseller e Trader dellEnergia) della quale & attualmente Membro della Giunta.
L'Associazione, che conta oltre 100 iscritti e 1.000.000 di punti di fornitura serviti, ha tra gli
scopi principali il supporto agli Associati per 'adempimento delle normative e l'apertura
di un dialogo diretto con le Istituzioni.

@ 2015 - oggi

nel 2015 fonda la societa uBroker S.r.l., operante nel settore delle utilities.
Grazie alrivoluzionario progetto Zero, nei primi tre anni la crescita ¢ esponenziale:
i contratti attivati sono oltre 100.000 mila, il fatturato 2020 supera i 40 mIn di euro.
Il vantaggio competitivo del progetto consiste nella possibilita di maturare sconti,
fino all'azzeramento delle bollette di luce e gas, semplicemente utilizzando il
meccanismo del passaparola. L'ing. Bilucaglia ha curato ogni aspetto del progetto: Contatti
dalla parte commmerciale alla pianificazione delle strategie marketing, dallo studio
iniziale delle webapp all'organizzazione delle diverse asa (back office, contact center, ecc.).

Cristiano Bilucaglia

® 2009 - 2015 Presidente uBroker
nel 2009 fonda Visio Trade S.p.a., un mercato privato indipendente nel quale
cambiare beni e servizi in regime di multilateralita e multitemporalita. www.ubroker.it
Si occupa di supervisionare e coordinare trasversalmente quasi tutte le attivita
strategiche aziendali. Ha inoltre la responsabilita di ispirare e validare le linee via Italia, 61 - 10093 - Collegno (TO)

strategiche da adottare, sia in ottica di brand che di prodotto/servizio. Le skill
personali maturate da un'esperienza decennale e da un aggiornamento continuo si
estendono dalle conoscenze informatiche a quelle in marketing e comunicazione;
cio rende possibile un dialogo rapido e costante con tutte le asa, che si trasformano
in flessibilita e brevita della catena decisionale. Un indubbio vantaggio competitivo.

¢ 2008 - 2009

nel 2008 consolidato il successo imprenditoriale con Digital Broker, alla ricerca della
natura della incalzante crisi si appassiona agli studi economici e monetari.
Compreso il fatto che non si tratti di crisi imprenditoriale ma di crisi di liquidita
generata dalle stringenti politiche di erogazione del credito, scopre che il baratto tra
imprese puo rappresentare un elemento basilare per migliorare la salute finanziaria
delle aziende consentendogli di pagare le forniture con cio che producono e non
impiegando il prezioso cash.

¢ 2005 - 2008

nel 2005 fonda Digital Broker S.p.a., il primo broker italiano nei servizi di telefonia.
In questo ambito pud far valere le sue molteplici competenze creando
un'organizzazione flessibile e ed efficiente che in poco tempo raggiunge i 20.000 clienti.

® 2001 - 2005

nel 2001 sullonda della liberalizzazione del mercato delle telecomunicazioni si
appassiona al settore che pare essere ricco di prospettive ed opportunita e per
soddisfare la sua innata capacita commerciale affianca alle attivita di consulenza la
creazione e l'organizzazione di una rete di vendita di servizi di telecomunicazione.

@ 1999 - 2001

nel 1999 parallelamente allattivita di consulenza awia una collaborazione
nellambito commerciale per lindividuazione e sviluppo di processi organizzativi
finalizzati all'incremento delle performance di vendita.

® 1997 - 1999

dal 1997 assume alcune consulenze per conto di aziende pubbliche sanitarie
nell'lambito dello sviluppo di sistemi informatici che abbinati ad opportuni protocolli
comportamentali conducano al miglioramento l'organizzativo, ottimizzino le
risorse e riducano i costi.

@ 1995 - 1997
Dal 1995 viene chiamato a proseguire lo sviluppo di alcuni progetti avviati in ambito
universitario presso il consorzio di bioingegneria informatica di Pavia dove rimane
come consulente fino al 1997.

ESPERIENZE ACCADEMICHE
© 1995

nel 1995 ottiene a pieni voti il diploma di laurea in ingegneria informatica biomedica
con una tesi a carattere sperimentale.




